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CENSORES DE CUENTAS

El colegio prevé
fusiones en auditoria

=El sector espafiol de auditoria
vivira un proceso de fusiones en
los préximos 3 afios, segun esti-
man el 85% de los auditores
catalanes en una encuesta elabo-
rada por el Col'legi de Censors
Jurats de Comptes. El area de
mayor potencial futuro, segun el
85%, sera la concursal, seguida
de la fiscal (53%). / Redaccion

EXPOFINQUES

Vende pisos por valor
de 135 millones

= Expofinques intermedi6 opera-
ciones inmobiliarias por valor
de 135 millones de euros hasta
junio, un 15% mas que un afo
antes. El grupo, que superd el
afio pasado el concurso de acree-
dores, ha incorporado tres nue-
vos puntos de venta en Catalu-
nya, donde tiene ya 28 propios y
46 franquicias. / Redaccion

UCEAC

El seguro crece un
6,6% en Catalunya

= Los catalanes suscribieron se-
guros por 12.821 millones de
euros en el 2009, un 6,6% mas
que el afo anterior, segun los
datos presentados por Francisco
Arregui, presidente de la patro-
nal del sector, Uceac. El mayor
impulso correspondi6 al seguro

los 7.542 millones. / Redaccion

de vida, que creci6 un 16%, hasta
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ERCROS

Multa de Bruselas
por 14,8 millones

=La Comision Europea impuso
ayer una multa de 175 millones
de euros a cinco empresas qui-
micas por tener desde 1969 has-
ta el 2004 un acuerdo ilegal
para pactar precios y repartirse
el mercado de fosfatos para ali-
mentacion animal. Ercros, uno
de los implicados, debera pagar
14,8 millones. / Redaccion

AB Biotics se estrena al
alza y ya mira otras bolsas

Los titulos suben un 4,7% en su primer dia en el MAB

JORDI PLAY

Miquel Angel Bonachera, consejero delegado de AB Biotics

TALITA MOREIRA
Barcelona

La empresa de biotecnologia AB
Biotics cerrd con un alza del
4,7% el primer dia de negocia-
cion de sus acciones en el Merca-
do Alternativo Bursatil (MAB)
de Barcelona. Sus principales ac-
cionistas ya consideran la idea
de cotizar los titulos también en
otros parqués.

“Todos los mercados locales y
alternativos nos interesan”, dijo
Miquel Angel Bonachera, conse-
jero delegado de AB Biotics, se-
falando la estadounidense Nas-
daq como una posibilidad.

El precio alcanzado
ayer supone una
capitalizacion
bursatil que supera
los 12 millones

La salida al mercado ayudara
la empresa catalana a financiar
sus planes de expansion. “Lo
que estamos haciendo es combi-
nar productos de rapida llegada
al mercado y que ya estan factu-
rando hoy y productos de alta
expectativa”, afirmé Bonachera

a periodistas tras el toque de la
campana que marcé la llegada
de AB Biotics como la octava em-
presa del mercado para pymes
de la Bolsa de Barcelona.

La compania ha empezado es-
te afio las ventas del Neurofar-
magen, un chip de ADN usado
para identificar el tratamiento a
los pacientes con problemas
neurolégicos o psiquiatricos.
Aparte, tiene al menos una dece-
na de productos en desarrollo.
Los ingresos estimados para el
2010 son de 2.9 millones, con
pérdidas de casi 800.000, que
Bonachera atribuye a las “inver-
siones mayores” que realiza.

El consejero delegado Sergi
Audivert afirmé6 que la presen-
ciaen el MAB otorgara a AB Bio-
tics “notoriedad, visibilidad y re-
conocimiento en el mercado”.
El celebré el buen debut de las
acciones, que terminaron la se-
sion valoradas a 2,65 euros, ante
el precio de salida de 2,53. La
empresa cerr6 con una capitali-
zacién de mas de 12 millones.

Bonacheray Audivert, los dos
principales accionistas de la em-
presa, han diluido sus participa-
ciones en el proceso. El 36% del
capital que cada uno tenia antes
de la salida al mercado ha sido
reducido a un 26,5% cada uno.
Segun Bonachera, los socios es-
tan buscando “personas que vie-
nen de consejos de grandes mul-
tinacionales” para el consejo.

Al cotizar en el MAB, los ac-
cionistas de la empresa disfruta-
ran de descuentos fiscales de la
Generalitat.e
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Pedro Collado preside el nuevo grupo

Anco y Adbantis se
fusionan y crean
Advancegroup

JORDI JORDANA
Barcelona

Los proveedores de tecnologia
informatica Grupo Anco y Ad-
bantis Group han ofrecido du-
rante mas de 30 y 20 afios, res-
pectivamente, sus servicios a
las pymes de forma separada,
pero en muchos casos comple-
mentaria. Esto ha cambiado en
el 2010, cuando las dos empre-
sas catalanas, que suman una
facturacion de 8 millones de
euros y mas de 800 clientes,
han hecho efectiva la fusién ba-
jo el nombre de Advancegroup.

El presidente del nuevo gru-
po es Pedro Collado, que ocu-
paba la direcciéon general de
ANCO, una empresa orientada
al asesoramiento técnico de sis-
temas y ala implantaciéon y man-
tenimiento de software y redes
a las pymes, ademas de a la con-

sultoria informatica. Por su par-
te, Adbantis esta especializada
en el llamado software empresa-
rial, que comprende los progra-
mas especificos para el funcio-
namiento de una empresa, co-
mo puedan ser el control de los
stocks, la facturacion o los clien-
tes. Estas dos ramas son las que
ahora conforman las dos divisio-
nes de Advancegroup y permi-
ten que sus clientes se dirijan a
una Unica compaifiia.

La union, que empez6 a fun-
cionar el pasado febrero y con-
serva los mas de 70 trabajado-
res que conformaban ambas
plantillas, fue facil, debido a la
colaboracién que habian mante-
nido histéricamente los grupos,
afirman en la empresa. Advan-
cegroup espera llegar a su obje-
tivo de facturar 12 millones de
euros y superar los 1.200 clien-
tes en el 2012.e




